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Importante -«

Nossas estimativas e declaracdes futuras tém por /
embasamento, em grande parte, expectativas

atuais e projecoes sobre eventos futuros e

tendéncias financeiras que afetam, ou podem

afetar o nosso negocio. Muitos fatores >
importantes podem afetar adversamente nossos
resultados, tais como previstos em nossas

estimativas e declaracdes futuras. As palavras
“acreditamos”, “podemos”, “visamos”, A
“estimamos” e outras palavras similares tém por
objetivo identificar estimativas e projecoes. As
consideracoes sobre estimativas e declaracoes ;
futuras incluem informacoes atinentes a

resultados e projecoes, estratégias, planos de
financiamentos, posicao concorrencial, ambiente
setorial, potenciais oportunidades de

crescimento, os efeitos de regulamentacdes

futuras e os efeitos da concorréncia. Tais

estimativas e projecoes referem-se apenas a

data em que foram expressas, sendo que nao
assumimos a obrigacao de atualizar

publicamente ou revisar quaisquer dessas

estimativas em razao da ocorréncia de nova
informacao, eventos futuros ou de quaisquer

outros fatores, ressalvada a regulamentacao

vigente a que nos submetemos.
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Perfil

DESTAQUES 3T22

A Marcopolo é protagonista no mercado mundial de 6nibus, referéncia em tecnologia em

carrocerias e lider no mercado brasileiro.
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Fundada em 1949, a Marcopolo € uma companhia aberta desde 1978.

12 mil colaboradores produzem mais de 10 mil onibus por ano, levando mobilidade e
sustentabilidade econdmica e ambiental a milndes de usuarios de nossos produtos.
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Producéo Brasileira de Carrocerias de Onibus
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& Marcopolo

Fonte: Producao Brasileira de Carrocerias - FABUS. Néao considera Volare. APROXIMANDO PESSOAS 5



Producao Marcopolo 3T22 / 9M22

Mercado 3T21 A 3T22/3T21 A 9M22/9M21
Brasil 2.993 1.291 131,8% 7.492 5.603 33,7%
Exportacoes 568 223 154,7% 1.596 980 62,9%
Unidades Externas 518 696 -25,6% 1.470 1.616 -9,0%
Africa do Sul (MASA) 59 74 -20,3% 137 194 -29,4%
Australia (Volgren) 94 60 56,7% 232 196 18,4%
China (MAC) 11 18 -38,9% 79 20 295,0%
Meéxico (Polomex) 176 276 -36,2% 543 696 -22,0%
Argentina (Metalsur) 178 268 -33,6% 479 510 -6,1%
Total 4.079 2.210 84,6% 10.558 8.199 28,8%

(unidades) 2.210 - 7050 2.428

1.698
512 950 975
3721 4121 1722 2722

B Volare

Carroceria



Segmentos Distribuigao da Receita Liquida
— por Segmento (3722 x 3T21)

Bco. Moneo, Pecas, Outros

RODOVIARIOS - Segmento de 6nibus pesados para transporte de Chassi 410% 4,9%
passageiros em rodovias ou rotas mistas, entre cidades, estados ou - ’ 0.9%
paises. Abrange atividades distintas como turismo, linhas regulares e y70
fretamento. 0,5%

Rodoviarios
23,3%

24,4%

Volare

23,8%
22,7%

URBANOS - Segmento voltado ao transporte publico nas cidades.

Investimentos em mobilidade urbana, corredores dedicados, BRT e

tarifas publicas sao drivers para o setor. Também engloba modelos
articulados e biarticulados.

MICROS - Podem apresentar caracteristicas e uso semelhante ao
rodoviario ou urbano, dependendo do modelo. Veiculo flexivel que pode
ser aplicado em linhas urbanas de menor demanda, fretamento, turismo

e transporte escolar.

~N

VOLARES - Corresponde a unidade de negdécio da Marcopolo que
vende o veiculo completo: carroceria + chassi. A aplicacao dos 6nibus

Volare € idéntica aquela do segmento de micros. Urbanos

45,1%
44,7%
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Resultados 3T22 / 9M22

3T21 A 3T22/3T721 oaM21 A 9M22/9M21
Receita Liquida Total 1.516,3 757,6 100,1% 3.626,7 2.415,3 50,2%
Receita no Brasil 820,5 376,0 118,2% 2.048,9 1.284,9 59,5%
Receita de Exportacoes 389,4 96,9 301,8% 733,1 401,1 82,8%
Receita no Exterior 306,4 284,7 7,6% 844,7 729,3 15,8%
Lucro Bruto 232,2 72,0 222,5% 475,8 233,1 104,1%
Margem Bruta 15,3% 9,5% 5,8 pp 13,1% 9,6% 3,5 pp
EBITDA ajustado 157,9 -6,0 - 193,4 259,1 -25,4%
Margem EBITDA ajustada 10,4% -0,8% 9,6pp 5,3% 10,7% -5,4 pp
Lucro Liquido 46,7 107,1 -56,4% 171,5 293,2 -41,5%
Margem Liquida 3,1% 14,1% -11 pp 4,7% 12,1% -7,4 pp
& Marcopolo

APROXIMANDO PESSOAS
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Desempenho & Perspectivas Cenario de Mercado

» Modelos pesados ja respondem por 60% das

RODOVIARIO entregas no Brasil (11% no 3T21).

--------------- e G8 consolida participagao superior a 50%
nas vendas de rodoviarios pesados.

Marcopolo inicia a produg¢do em “® Segmento segue crescendo também através
série do modelo integral Attivi. . URBANO das exportagdes.

Investimentos diretos pelo poder o
publico e melhor mix ajudam o
segmento.

Exportacdes experimentam @

recuperacio. Caminho da Escola Fase 10: 736 urbanos e

MICRO E VOLARE ® 293 Volares.

® Caminho da Escola Fase 11: 87 urbanos, 52
micros e 53 Volares.

Restam 580 unidades da Fase 10 e 2.858 /
unidades da Fase 11. 10



Desempenho & Perspectivas operacoes Internacionais
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Africa do Sul (MASA): resultados equilibrados a partir

de um mix de produtos de maior valor agregado;
Controladas e Coligadas:

\ 7
.
o

Argentina (Metalsur): resultados pressionados por

New Flyer e

9,3% e | | _ dificuldades operacionais e inflacao. Com a entrega

Pt & | | dos pedidos antigos e renovacao dos precos para
= | ~ novos pedidos, a expectativa ¢é de gradual

o — <
— A recuperacao dos resultados.

100% @
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Australia (Volgren): recuperacao de resultados a partir
do incremento de volumes nesse 3T22. Volumes
também positivos para o 4T122;

Polomex
74% 2

Superpolo
50%

(Y

'.
L5%7

@ China (MAC): baixos volumes e reduzida alavancagem
Metalsur (") MASA @ Volgren operacional afetam resultados;

”

70% 100% 100%
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Colémbia (Superpolo): sofre com os efeitos da falta
de componentes e da inflacao;

(Y

'.
L$%7

México (Polomex): rdpida recuperacao de resultados
com retomada do mercado de rodoviarios e G8.



Desempenho & Perspectivas Perspectivas

Entrega de Elétricos Cenario de Mercado
Componentes
Producdo local n3o foi afetada por Eletrificacdo no segmento urbano segue Bom .momento de merc.ado e carteira de
falta de chassis tendéncia global pedidos reforca a confianca para 2023
m Producao e.m.série do Inflagdo indica
Abastecimento de o il modelo Attivi arrefecimento no curto
chassis foi regular prazo
A Investimentos em
Falta de chassis m inovacdo, preparacéao de .
m continua nas operacgoes pessoas e estrutura ﬁ Melhor mix em todos os
internacionais fabril mmramm S€8Mentos
~ P Desafios internos seguem _ _
no ramp-up para alcancar Marcopolo pronta para Crescimento da economia
o volume ideal II I atender a demanda = brasileira e eventual
crescente E reducao do custo de
financiamento

\_ NG % \_ e
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Receita Liguida & Margem Bruta

(BRL milhdes)

4.197,5 4.314,5

3.659,3 1.916,1 e 3.589.7

3.400,2

2.509,1 1.817,8
2.252,0 2.876,0

2.739,1 2.574,1

3.499,4

1.784,2

1.263,5 1.086,5
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15,3%
1.516,3
9,5%
820,5
757,6
376,0 695,7
3721 3722
Marcopolo &
Leva vocé ao futuro.



EBITDA & Margem EBITDA (R mihoes)

435,1 353,6
12,6%
333,5
6,0%
95,1
90,5
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 3721 37122

B EBITDA =®—=Margem EBITDA

&

S Marcopolo &S &

Leva vocé ao futuro.

’



Lucro Liquido & Margem Liquida (AL milhes

14,1%
358,4
107,1
46,7
3,3% 2t
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 3121 3722

=4==\argem Liquida S Marcopolo 5—5/_

Leva vocé ao futuro.

’



Endividamento BRL milhoes

2,3
722,1 1,9
480,7
00,C )
655,2
- 5,7
523,9 1,4
608,4 1,
486,0
0,9
468,5
475,2
385,6 0,7
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108,4
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LA
S Marcopolo &S &
Leva vocé ao futuro.



Operacoes Internacionais

Unidades Faturadas Receita Liquida (RS milhGes) Lucro Liquido (RS milhdes)

Controladas 3T22 3T21 A 3T22/3T21 3T22 3T21 A 3T22/3T21 3T22 3T21 A 3T22/3T21

MASA (Africa do Sul) -1,4% 27,2 28,8 -5,6% 80,0%
Metalsur (Argentina) 178 268 -33,6% 66,7 99,8 -33,2% - 43,0 1,2 -
Volgren (Australia) 99 60 65,0% 133,4 85,7 55,7% - 1,5 - 1,5 0,0%
MAC (China) 31 18 72,2% 16,4 11,3 451% - 3,7 - 4,2 11,9%
Polomex (México) 161 276 -41,7% 62,5 61,8 1,1% 1,0 - 7,2 -

Equivaléncia Patrimonial (RS milhdes)

3T22 3T21 A 3T22/3T21

Coligadas

NFI (Canada) - 26,6 1,2 -

Superpolo (Colémbia) - 0,4 2.4 -

&

S Marcopolo &S &

Leva vocé ao futuro.
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Obrigado!



